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Editorial

Liebe Beraterhaus-Kunden!

.Des Einen Freud, des Anderen Leid."

Mit diesem Satz kann die aktuelle Zins-
landschaft gut zusammengefasst werden.
Sparer bekommen keine Zinsen mehr,
Immobilienkdufer freuen sich tiber
niedrige Darlehenszinsen. Unsere Losungs-
ansatze zu diesem Thema finden Sie im
Jfinanzgefliister”.

Viel SpaB beim Lesen der Sommerausgabe

wiinscht lhnen das gesamte
Beraterhaus-Team.

Aus dem Inhalt:

Anlagestrategie

Dienstleistungen
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Herausforderung Rendite - Inflation -
Niedrigzinsphase - Vom Nullzins zum
Strafzins - Der Blick in die Glaskugel. Dies
waren einige Themen unserer Ausgaben
Jfinanzgefliister” seit dem Jahr 2011. Im-
mer wieder befassen wir uns mit der Fra-
ge, wo und mit welchem Risiko iiberhaupt
noch Rendite zu erzielen ist.

Festgeldanlagen bringen derzeit bei der Bank kei-
nen Ertrag mehr, die Einflihrung von Strafzinsen
auf Guthaben steht unmittelbar bevor. Wenn Sie
beim Deutschen Staat Geld anlegen, bekommen
Sie bis zu 10 Jahren Laufzeit keine Zinsen mehr,
im Gegenteil, Sie mussen flir die Geldanlage
bezahlen. Fiir Immobilien-Investoren sind diese
Zeiten natlrlich attraktiv. Ein Immobiliendarle-
hen mit einer Zinsbindung von 10 Jahren konnen
Sie derzeit, je nach Eigenkapitaleinsatz, bereits
flir unter 1 % p. a. abschlieBen.

Bei der richtigen Auswahl der Immobilie ist auf-
grund der Uberhitzten Marktsituation Vorsicht
geboten. Wenn Sie Beratungsbedarf zum Thema
Kauf, Verkauf oder Finanzierung einer Immobilie
haben, wenden Sie sich bitte gerne an uns. In der
ndchsten Ausgabe ,finanzgeflister" werden wir
uns intensiv dem Thema ,Immobilie” widmen.

Unseren seit Jahren erfolgreichen Beratungspro-
zess in der Vermdgensanlage haben wir stdndig
weiterentwickelt. Planbare Renditen sind im ak-
tuellen Zinsumfeld nur mit einer langfristigen,

disziplinierten Anlagestrategie zu erreichen. Auch
die Kosten der Vermdgensanlage spielen eine im-
mer wichtigere Rolle. Auf den folgenden Seiten
erfahren Sie mehr iber die Weiterentwicklung
der Beraterhaus-Anlagestrategie. Wir stehen Ih-
nen fur alle finanziellen Fragen gerne zur Verfi-
gung, kommen Sie auf uns zu. M

Annulierte Ertrdge einer Bankeinlage
von 100.000 EUR iiber 3 Monate

In EUR (links); Verdnderung zum
Vorjahr in % (rechts)
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Anlagestrategie

Die Umsetzung ist in vollem Gange

(& Ein neuer Weg der Geldanlage

Im Jahr 2015 konnten wir aus zahlreichen
finanzwissenschaftlichen Studien wertvolle
Erkenntnisse fiir unseren Investmentpro-
zess sammeln. Diese neuen Erkenntnisse

auf ein erfolgreiches Investment nochmals maB3-
geblich erhdhen.

Folgende Grundsdtze bilden

wenden wir seit dem Friihjahr 2016 bei der die Basis unserer

Weiterentwicklung unserer bestehenden
Kundendepots an.

Fiir Sie heiBBt das ,,Ganz Konkret*:

Eine weiterentwickelte Investmentstrategie, die
véllig losgeldst ist von Prognosen und kurzfris-
tigem ,Borsenldrm” und die

® durch ihre finanzwissenschaftliche Begriin-
dung zu mehr Seelenfrieden bei der Investiti-
onsentscheidung fihrt

® lhnen Zeit spart, da Sie immer wissen, in
welche Basisanlage Sie Ihr Geld jederzeit
investieren kdnnen

o Sie auf lange Sicht mit der hochsten
Wahrscheinlichkeit in die Gruppe der erfolg-
reichsten 10 % bis 20 % aller Anleger flhrt,
verldsslicher als jeder andere Investmentansatz.

® Die langfristig erwartete Rendite wird von der
gewdhlten Zusammensetzung aus Aktien und
festverzinslichen Wertpapieren bestimmt und
nicht durch Markttiming und Trends.

Dabei gilt:

® je mehr Risiko Sie eingehen, desto mehr
Rendite kdnnen Sie erwarten

e vollstdndige Transparenz und Kostenreduzie-
rung im gesamten Beratungsprozess und
der Vermdgensanlage.

Natiirlich lassen sich Risiken auch bei diesem
neuen Weg der Geldanlage nie vollstidndig aus-
schalten, aber wir kénnten lhnen die Chancen

Investmentphilosophie:

Kurzfristige und konzentrierte
Wetten stellen oftmals pure
Spekulationen dar und sind nur
in seltenen Fdillen von Erfolg
gekront. Investieren Sie langfris-
tig, statt kurzfristigen Trends
Lhinterherzujagen®.

Die Kapitalmdrkte kann niemand
personlich beeinflussen, daher
lassen wir die globalen Mdrkte

fiir uns arbeiten, anstatt sie rich-

tig vorhersagen zu wollen.

Langfristiges Investieren ge-
paart mit Durchhalteverm6gen
und Geduld greift am besten die
zu erwartende Kapitalmarktren-
dite fiir Ihr Depot ab.

Entwvicklung der Musterdepots seit Jahresbeginn bis zum 31.07.2016:

Durch eine breite und globale
Streuung senken wir die Risiken
und fangen Renditen dort ein,
wo und wann auch immer diese
entstehen.

Volistéindige Konzentration auf
die Faktoren, die wir als Ihr Be-
rater beeinflussen konnen:

Weiterentwicklung der
finanzwissenschaftlichen
Investmentstrategie

Kostenkontrolle und
schnelle Abwicklung

Verhinderung von falschem
Anlageverhalten durch
Emotionen und verwirren-
de Nachrichtenlage

Sparen Sie sich viel Zeit, Mihe und Kosten,
indem Sie die Mérkte fiir sich arbeiten lassen.

Mit uns als lhrem Berater erhalten Sie ein
kostengiinstiges, diversifiziertes und erfolg-
reiches Portfolio, das lhren Bedirfnissen und
lhrer Risikotoleranz entspricht. |

Musterdepots
B Anteil Globale Renten 100 %
Anteil Globale Aktien 80 % 60 % w . &
Performance +295% | +291% | +3,47% | +333% | +3.57% | +4,00% | +4,37 %
Erwartete Zielrenditen bis 0,5 % bis 1,5 % bis 2,0 % bis | 2,5 % bis 3.5 % bis ab
ab 5 Jahren 1,0 % p.a. | 2,0 % p.a. | 3,0 % p.a. | 4,0 % p.a. | 5,0 % p.a. | 6,5 % p.a. | 5,0 % p.a.
Zeit zu Handeln

Senden Sie uns lhre weiteren Depots und Vermdgensanlagen fiir einen kostenlosen Vergleich zu
oder lassen Sie sich fiir die Investition lhrer liquiden Mittel von uns persdnlich beraten.



Gegen den Trend:

1/2016

gefliister

Transparenz und Kostenreduzierung
in der weiterentwickelten Investmentstrategie:

Wihrend die Banken, Sparkassen und Ver-
mogensverwalter in der letzten Zeit die
Gebiihren fiir den Kunden aufgrund der
Niedrigzinsphase erhoht haben, konnten
wir diese in unseren Kundendepots nach-
haltig senken.

Kunden-Direktinvest-
ment iiber eine
Direktbank

(Ihr Selbstkostenpreis)

INVESTITIONS-
PLATTFORM

Hatte man in der Vergangenheit aufgrund des
allgemein hoheren Zinsniveaus von etwa 3 %
die Investitionskosten oftmals vernachlassigt
und nicht ndher hinterfragt, so ist es in der
aktuellen Nullzinsphase unerldsslich gewor-
den, genau diese Kosten im Griff zu haben, um

Investition iiber
Banken/

Finanzberater

Vermdgensverwalter/

auch die erwartete Rendite vereinnahmen zu
konnen.

Daher haben wir gegen den allgemeinen Trend
die Investitionskosten fiir unsere Kunden ge-
senkt und weiter optimiert, sodass dauerhaft
mehr Ertrag bei lhnen ankommen wird. |

INVESTITION UBER
DAS BERATERHAUS
BABENHAUSEN

KOSTENART

¢ laufende Manage-
mentvergiitung der
Fonds

o evtl. Ausgabeaufschlag

¢ laufende Management-
vergiitung der Fonds

¢ Ausgabeaufschlag und/

oder zusitzliche lau-
fende Vergiitung des

e laufende
Managementvergiitung
der Fonds

e laufende Vergiitung
des Beraterhauses

DURCHSCHNITTLICHE
LAUFENDE GESAMT-
KOSTEN PRO JAHR

Beraters

2 % bis 3 %
zuziiglich Ausgabeauf-
schlag je nach Fonds und

Direktbank

2,5 % bis 4 %

Babenhausen

1,65 % bis 1,95 %

je nach Depotvolumen

Investieren Sie unter Ihrem »Selbstkostenpreis« inklusive professioneller und personlicher Beratung nach den neuesten finanz-

wissenschaftlichen Erkenntnissen!

Leistungsangebot fiir Sie:

Unsere Dienstleistungen

UNSER ANGEBOT:

® 6 professionelle Musterdepots passend zur
personlichen Risikoneigung

® (iber 11.500 Wertpapierpositionen
pro Musterdepot

e schnelle und schlanke Depotabwicklung

® individuelle Risikoeinstufung

® Einmalanlagen ab 500 €

® Sparplan ab 25 €

® Auszahlplan ab 100 €

® Fondssparen mit Riester ab 25 €

® Fondssparen mit Riirup ab 25 €

® Fondssparen in der betrieblichen
Altersvorsorge

IHR VORTEIL:
® 100 % Rabatt auf Ausgabeaufschldge
® kostenlose Depotflihrung ab 100.000 €

® nur 2 € Transaktionsgeblhr je
Kauf und Verkauf
® kostenloser Spar- und Auszahlplan
® professionelle und persénliche Beratung
® unabhidngige und freie Produktauswahl
e Nutzung erfolgreicher finanzwissenschaft-
licher Strategien
® kostenfreies jahrliches Rebalancing
® kostenlose App und Onlinezugang
® regelmaBige Depotreports
(Intervall, je nach Wunsch)
® 365 Tage [ 24 Stunden - Risikotiberwachung
uber Limitfunktion
e digitaler Finanzordner
(standig verfugbare Kontoausziige und Steuerunterlagen)
® Kundenveranstaltung und Events
(Schranne, Frauen- und Ménnerevent u.v.m.)
® Kundenzeitschrift und Newsletter

... SO EINFACH GEHT'S:

® neues Depot erdffnen

o kostenfreier Wechsel des Vermittlers

® kostenfreier Depotiibertrag

® kostenfreier Depotcheck

® kostenloser Finanz- und Versicherungscheck
® kostenloser Vorsorge- und Finanzplan

® Wechsel der Betreuung Ihrer Versicherung

WEITERE DIENSTLEISTUNGEN
AUF ANFRAGE:

® Immobilienmanagement inkl. Kauf und
Verkauf von bebauten und unbebauten
Grundstilcken

® Finanzierung

e Beteiligungsmodelle
(Windkraft und Immobilien)

® Unternehmensberatung und
Existenzgriindung
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Kundenevents 2016

J Ladies Day:

W

Am Freitag, 17. Juni 2016, unternahmen rund
60 Kundinnen des Beraterhauses eine kleine aber
feine Bergtour. Nach einer eineinhalbstiindigen
Anreise mit dem Bus starteten alle von Ober-
staufen aus in Richtung Alpe Mohr. Eine Stunde
lang durften die Damen in hiigeliger Landschaft
des Voralpenlandes wandern. Zwischendurch gab
es eine kleine Verschnaufpause mit einem star-

.Der Berg ruft"

kenden Schnépschen. Nach dem obligatorischen
Foto am Gipfelkreuz gab es fiir alle kiihle Ge-
tranke auf der urigen Bergpanoramaterrasse. An-
schlieBend gab es zur Stérkung Wurstsalat und
Késspatzle und fiir gute Unterhaltung sorgte ein
ziinftiges Blechblisertrio. Die Meisten verlieBen
nur schweren Herzens die gemitliche Hiitte um
die Heimreise anzutreten, da sich die Stimmung

45 bergbegeisterte Kunden des Beraterhauses
trafen sich bereits zum sechsten Mal in Folge,
um gemeinsam einen Gipfel zu erklimmen.
Dieses Jahr fiihrte der Ausflug nach Oberjoch.
Startpunkt war der Parkplatz der Iselerbahn.

Schranne im

Zu unserer diesjahrigen Kundenveranstaltung
in der Schranne in lllertissen konnten wir Felix
Brunner aus Hopferau als Gastredner und Mo-
tivationstrainer gewinnen.

Kurz zur Person: Felix hat sich Zeit seines Lebens
dem Extremsport verschrieben. Bei einem Sturz
auf dem Riickweg einer Eisklettertour hat er
sich lebensgeféhrliche Verletzungen zugezogen.
Nach Koma, 13 Monaten Intensivstation und
Giber 60 Operationen ist er heute an den Roll-
stuhl gebunden.

Dieser Schicksalsschlag hat ihn jedoch nie an
seinem Lebensmotto: ,Gebe niemals auf!" zwei-
feln lassen. Getreu seinem Leitspruch hat er
sich téglich selbst motiviert und hat seitdem
mit dem Handbike die Alpen tberquert, fahrt
im Europacup in den Disziplinen Slalom und
Riesenslalom Ski, ist beruflich erfolgreicher Vor-
tragsredner und hat seinen Diplom-Fachwirt
im Sportmarketing vor kurzem absolviert. Mit
seinem herzlichen Auftreten und seiner sprii-
henden Lebensfreude hat er seine Zuhorer in
den Bann gezogen. Seine Devise: ,Akzeptieren,
Ziel setzen, daran arbeiten und durchhalten”

Von dort aus wurden mehrere Wandermdg-
lichkeiten angeboten. Fiir die sportlichen Wan-
derer gab es die komplette Iselerrunde mit
herrlichem Blick ins Tannheimer Tal. Dabei ging
es zuerst auf den aussichtsreichen Iseler, dann

April 2016

fligte sich hervorragend in den Vortrag von
Ejnar Kahric zum Thema ,weiterentwickelte An-
lagestrategie” im Beraterhaus ein.

Auch hier ging es darum, die derzeitige Situa-
tion der Niedrigzinsen zu akzeptieren, sich ge-
meinsam mit uns ein Ziel beziglich Zinsertrag
und Risikobereitschaft zu setzen, die Anlage zu
tdtigen und in Ruhe das Investment durchzu-
halten.

von Getrédnk zu Getrank steigerte. Aufgrund der
positiven Resonanz ist eine Wiederholung im
ndchsten Jahr nicht auszuschlieBen.

weiter (iber den Panoramaweg zum Kiihgund-
kopf, bevor es zur Einkehr auf die Wiedhag-
Alpe ging. Etwas gemitlicher ging es auf dem
alten Schmugglerweg zu, welcher durch die
teilweise Fahrt mit der Bahn eine gemdtliche
Wanderung darstellte. Nach der gemeinsamen
Einkehr mit Mittagessen und dem verdienten
Gipfelschnaps ging es zu FuB zuriick zum Bus.
Gut gelaunt trat die sportliche ,Mannertruppe”
die Heimfahrt nach Babenhausen an.

Doppelte Freude

\EJ Gratulation!

Das Beraterhaus-Team gratuliert Peter
Wassermann ganz herzlich zur Hochzeit
mit seiner Christina.

Mit der Geburt ihrer Tochter Carla ist das
Gliick der jungen Familie perfekt.

Peter, bitte an einen optimalen Versiche-
rungsschutz fir Deine Frau und die ,Kleine"
denken!
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